LE 3 C DEL BLOG CHE VENDE

Checklist pratica per pubblicare articoli coerenti con i tuoi servizi e utili ai potenziali clienti.

1. CLIENTE

m Ho identificato un tipo preciso di cliente?

m L’articolo risponde a una sua domanda o difficolta reale?

2. CONTENUTO

m || titolo promette un beneficio concreto?
m Offro almeno un suggerimento che si pud applicare subito?
m |l tema & coerente con la mia attivita?

3. CONVERSIONE

m |l contenuto é collegato a un mio servizio?
m Ho inserito un invito all’azione chiaro e pertinente?
m || lettore sa qual € il passo successivo?

ESERCIZIO DA 5 MINUTI

Scrivi il prossimo articolo partendo da questa frase:

“Aiuto [tipo di cliente] arisolvere [problema] con [consiglio pratico]. Per approfondire puo
[azione collegata al servizio].”
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